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1. Загальна інформація 
Тип дисципліни – обов’язкова Мова викладання – українська/англійська 

Навчальна дисципліна викладається для студентів денної форми навчання на /3/ курсі у 

/5/ семестрі та для студентів заочної форми навчання на /4/ курсі у /7р/ семестрі. 

Кількість кредитів – 5, годин – 150. 

 

Аудиторні заняття, годин: всього лекції лабораторні практичні 

денна 150 36  36 
заочна 150 8  10 

Самостійна робота, годин Денна – 78 Заочна – 132 

Розклад занять  https://rozklad.ontu.edu.ua/Statevaa)  
 

2. Анотація навчальної дисципліни 

Haвчaльнa диcциплiнa «Комерційна діяльність» cпpямoвaнa нa фopмyвaння 

cиcтeми зaгaльнoтeopeтичниx i пpиклaдниx знaнь щoдo aнaлiзy, oцiнки тa 

зa6eзпeчeння підприємницької діяльності. Попередні дисципліни – Економічна 

теорія, Економіка торгівлі, Організація підприємницької діяльності, Організація 

торгівлі, Мерчандайзинг, Біржова діяльність. 
 

Метою викладання дисципліни «Комерційна діяльність» є набуття 

майбутніми фахівцями глибоких знань з основ комерційної діяльності та 

формування у них економічного мислення, адекватного ринковим відносинам, 

формування навичок аналізувати реальні економічні процеси і приймати 

обґрунтовані рішення з приводу економічних проблем, пов'язаних з практичною 

діяльністю в області комерції.  

Основними завданнями вивчення дисципліни «Комерційна діяльність» є: 

– пізнання основ комерційної діяльності як науки, її предмету, методів та 

функцій; 

–  аналіз закономірностей розвитку ринкової економіки як основи 

функціонування різних сучасних господарських систем; 

–  характеристика основних рис та особливостей розвитку комерційної 

діяльності; 
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– розкриття закономірностей суспільного відтворення,економічного зростання та 

циклічних коливань в економіці; 

– сучасні процеси господарчих зв'язків та шляхи вирішення проблем в області 

комерції. 

Предмет вивчення дисципліни: основоположні економічні категорії комерційної 

діяльності, економічні закони та принципи функціонування комерції, економічні 

відносини, господарчі механізми та дії людей, спрямовані на ефективне комерційне 

господарювання.  

Основними формами вивчення дисципліни є: лекції, семінари, індивідуальні 

завдання для самостійної роботи.  

Закріплення знань забезпечується шляхом практичного моделювання ситуацій на 

ринку, здійснення конкретних розрахунків на прикладі підприємств, фірм та інших 

господарських формувань. З метою інтенсифікації учбового процесу на лекціях 

застосовуються наочні матеріали, учбові, зарубіжні та вітчизняні фільми по 

відповідних темах, технічні засоби. В основу практичних та семінарських занять 

покладена самостійна робота студентів по індивідуальним завданням під 

керівництвом викладача.  

В результаті вивчення курсу «Комерційна діяльність» знати:  

− основні поняття про сутність, особливості, суб’єкти, об’єкти комерційної 

діяльності; 

− основні засади організації і планування закупівель і збуту у комерційній 

діяльності; 

− основні форми розрахунків комерційних організацій з партнерами;  

− основні засади специфіки оптових закупівель товарів на біржі та у 

закордонних фірм. 

 вміти: 

− використовувати в теоретико-методологічному дослідженні основні категорії 

комерційної діяльності; 

− аналізувати сучасні тенденції та чинники розвитку комерційної діяльності; 

− користуватися адміністративними, фінансовими, кредитними, валютними 

методами регулювання комерційних операцій;   

− підготувати договори постачання, купівлі-продажу товарів, міжнародні 

контракти купівлі-продажу товарів, розробити договір, застосовувати 

процедуру, техніку підготовки, укладання та виконання договору про надання 

послуг,  аналізувати «наповненість» умов контракту, 

− обирати базисні умови поставки та визначати кількість товарних запасів; 

− прогнозувати асортимент продукції необхідної роздрібним торговельним 

мережам; 

− розрізняти умови платежів та розрахунків за комерційними операціями; 

− користуватися нормативно-правовими документами правового− регулювання 

відносин учасників ринку. 
 

 4. Програмні компетентності та результати навчання за дисципліною 

http://etfb.ontu.edu.ua/wp-content/uploads/sites/58/2021/10/Rab-progr_Komertsijna-diyalnist_Statyeva-

M.S..pdf  
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5. Зміст навчальної дисципліни 

1.1. Програма змістовних модулів 
Змістовий модуль 1 Науково-теоретичні основи комерційної діяльності 

№ 

теми 
Зміст теми 

Кількість годин 

денна заочна 

1.  Сутність, зміст, завдання та характеристика комерційної діяльності 2 2 

2.  Комерційна інформація та її захист 4 - 

3.  Комерційні зв’язки і договірні відносини посередників, умови 

продажу і транспортування 
4 

2 

4.  Форми і методи комерційних розрахунків 4 - 

5.  Організація закупівель і реалізації продукції та надання додаткових 

послуг  
2 

- 

6.  Фінансове і маркетингове забезпечення комерції та її ефективність 2 - 

 Разом  18 4 

 

Змістовий модуль 2: Торгівля як сфера комерційної діяльності 

№ 

теми 
Зміст теми 

Кількість годин 

денна заочна 

1.  Економічна ефективність комерційної діяльності підприємства 2 2 

2.  Організаційна структура оптового ринку товарів і послуг. Система 

зв’язків на оптовому ринку та їх правове регулювання 
2 - 

3.  Оптові закупівлі товарів посередницькими підприємствами 4 2 

4.  Система товаропостачання роздрібної 

торговельної мережі 
4 - 

5.  Формування асортименту товарів та послуг у роздрібній 

торговельній мережі 
2 2 

6.  Організація роздрібного продажу товарів 2 - 

7.  Ефективність і ризик комерційної діяльності 2 - 

 Разом 18 4 

 Разом з дисципліни 36 8 

 

http://etfb.ontu.edu.ua/wp-content/uploads/sites/58/2021/10/Rab-progr_Komertsijna-diyalnist_Statyeva-

M.S..pdf  

6. Система оцінювання та вимоги 

Види контролю: поточний, підсумковий – диф. залік. 

Нарахування балів  

     http://etfb.ontu.edu.ua/wp-content/uploads/sites/58/2021/10/Rab-progr_Komertsijna-

diyalnist_Statyeva-M.S..pdf  

Інформаційні ресурси 

http://etfb.ontu.edu.ua/wp-content/uploads/sites/58/2021/10/Rab-progr_Komertsijna-diyalnist_Statyeva-

M.S..pdf  

7. Політика навчальної дисципліни 

Політика всіх навчальних дисциплін в ОНТУ є уніфікованою та визначена з урахуванням 

законодавства України, вимог ISO 9001:2015, «Кодекс академічної доброчесності Одеського 

національного технологічного університету» та «Положення про організацію освітнього 

процесу». 

/посилання на ISO 9001:2015, Кодекс академічної доброчесності Одеського 

національного технологічного університету та Положення про організацію освітнього процесу 

повинні бути активними відповідно формі/ 
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