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1. Пояснювальна записка 

1.1. Мета та завдання навчальної дисципліни  

 

Метою викладання дисципліни «Комерційна діяльність» є набуття 

майбутніми фахівцями глибоких знань з основ комерційної діяльності та 

формування у них економічного мислення, адекватного ринковим 

відносинам, формування навичок аналізувати реальні економічні процеси і 

приймати обґрунтовані рішення з приводу економічних проблем, 

пов'язаних з практичною діяльністю в області комерції.  

Основними завданнями вивчення дисципліни «Комерційна 

діяльність» є: 

– пізнання основ комерційної діяльності як науки, її предмету, методів та 

функцій;  

–  аналіз закономірностей розвитку ринкової економіки як основи 

функціонування різних сучасних господарських систем;  

–  характеристика основних рис та особливостей розвитку комерційної 

діяльності;  

– розкриття закономірностей суспільного відтворення,економічного 

зростання та циклічних коливань в економіці;  

– сучасні процеси господарчих зв'язків та шляхи вирішення проблем в 

області комерції.  

       Предмет вивчення дисципліни: основоположні економічні категорії 

комерційної діяльності, економічні закони та принципи функціонування 

комерції, економічні відносини, господарчі механізми та дії людей, 

спрямовані на ефективне комерційне господарювання.  

Основними формами вивчення дисципліни є: лекції, семінари, 

індивідуальні завдання для самостійної роботи.  

Закріплення знань забезпечується шляхом практичного моделювання 

ситуацій на ринку, здійснення конкретних розрахунків на прикладі 

підприємств, фірм та інших господарських формувань. З метою 

інтенсифікації учбового процесу на лекціях застосовуються наочні 

матеріали, учбові, зарубіжні та вітчизняні фільми по відповідних темах, 

технічні засоби. В основу практичних та семінарських занять покладена 

самостійна робота студентів по індивідуальним завданням під керівництвом 

викладача.  

В результаті вивчення курсу «Комерційна діяльність» знати:  

−  основні поняття про сутність, особливості, суб’єкти, об’єкти 

комерційної діяльності;  

− основні засади організації і планування закупівель і збуту у 

комерційній діяльності; 

−  основні форми розрахунків комерційних організацій з партнерами;  

−  основні засади специфіки оптових закупівель товарів на біржі та у 

закордонних фірм. 
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 вміти: 

− використовувати в теоретико-методологічному дослідженні основні 

категорії комерційної діяльності; 

− аналізувати сучасні тенденції та чинники розвитку комерційної діяльності; 

−  користуватися адміністративними, фінансовими, кредитними, валютними 

методами регулювання комерційних операцій;   

− підготувати договори постачання, купівлі-продажу товарів, міжнародні 

контракти купівлі-продажу товарів, розробити договір, застосовувати 

процедуру, техніку підготовки, укладання та виконання договору про 

надання послуг,  аналізувати «наповненість» умов контракту, 

−  обирати базисні умови поставки та визначати кількість товарних запасів; 

− прогнозувати асортимент продукції необхідної роздрібним торговельним 

мережам; 

− розрізняти умови платежів та розрахунків за комерційними операціями; 

− користуватися нормативно-правовими документами правового− 

регулювання відносин учасників ринку. 

 

Компетентності, які може отримати здобувач вищої освіти 

У результаті вивчення навчальної дисципліни «Методологія наукових 

досліджень» здобувач вищої освіти отримує наступні програмні 

компетентності та програмні результати навчання, які  визначені в Стандарті 

вищої освіти зі спеціальності /Шифр та назва спеціальності/ 

https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-

osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/076-pidpriemn-torg.birzh-diyaln-bakalavr-

1.pdf) та освітньо-професійній програмі «» (http://marketing.ontu.edu.ua/wp-

content/uploads/sites/29/2021/04/OPP-076_bakalavr-MPIT-PROEKT.pdf) 

підготовки бакалаврів. 

 

Інтегральна компетентність 

Здатність розв’язувати складні спеціалізовані задачі та практичні 

проблеми в економічній сфері, які характеризуються комплексністю та 

невизначеністю умов, що передбачає застосування теорій та методів 

економічної науки. 

Загальні компетентності: 

 

ЗК2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях.  

ЗК3. Здатність спілкуватися державною мовою як усно, так і письмово. 

ЗК5. Навички використання інформаційних і комунікаційних технологіях.  

ЗК6. Здатність до пошуку, оброблення та аналізу інформації з різних джерел. 

ЗК7. Здатність працювати в команді. 

ЗК10. Здатність діяти відповідально та свідомо.  

 

 

 

https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/2019/05/06/071-oblik-i-opodatkuvannya-bakalavr.pdf
https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/2019/05/06/071-oblik-i-opodatkuvannya-bakalavr.pdf
https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/076-pidpriemn-torg.birzh-diyaln-bakalavr-1.pdf
https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/076-pidpriemn-torg.birzh-diyaln-bakalavr-1.pdf
https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/076-pidpriemn-torg.birzh-diyaln-bakalavr-1.pdf
освітньо-професійній%20програмі%20
http://marketing.ontu.edu.ua/wp-content/uploads/sites/29/2021/04/OPP-076_bakalavr-MPIT-PROEKT.pdf
http://marketing.ontu.edu.ua/wp-content/uploads/sites/29/2021/04/OPP-076_bakalavr-MPIT-PROEKT.pdf
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Спеціальні (фахові, предметні) компетентності: 

СК 1. Критичне осмислення теоретичних засад торговельної діяльності  

СК 2. Здатність обирати та використовувати відповідні методи, інструментарій 

для обґрунтування рішень щодо функціонування торговельних структур  

СК 3. Здатність здійснювати діяльність у взаємодії суб’єктів ринкових 

відносин 

СК 4. Здатність застосовувати інноваційні підходи в діяльності 

підприємницьких і торговельних структур  

СК 6. Здатність здійснювати діяльність з дотриманням вимог нормативно-

правових документів в сфері підприємництва та торгівлі  

СК 7. Здатність визначати і виконувати професійні завдання з організації 

діяльності підприємницьких та торговельних структур  

Програмні результати навчання: 

ПРН 2. Застосовувати набуті знання для виявлення, постановки та вирішення 

завдань за різних практичних ситуацій в підприємницькій, торговельній та 

біржовій діяльності. 

ПРН 3. Мати навички письмової та усної професійної комунікації державною 

й іноземною мовами. 

ПРН 4. Використовувати сучасні комп’ютерні і телекомунікаційні технології 

обміну та розповсюдження професійно спрямованої інформації у сфері 

підприємництва, торгівлі та біржової діяльності. 

ПРН 5. Організовувати пошук, самостійний відбір, якісну обробку інформації 

з різних джерел для формування банків даних у сфері підприємництва, 

торгівлі та біржової діяльності. 

ПРН 6. Вміти працювати в команді, мати навички міжособистісної взаємодії, 

які дозволяють досягати професійних цілей. 

ПРН 7. Демонструвати підприємливість в різних напрямах професійної 

діяльності та брати відповідальність за результати. 

ПРН 8. Застосовувати одержані знання й уміння для ініціювання та реалізації 

заходів у сфері збереження навколишнього природного середовища і 

здійснення безпечної діяльності підприємницьких, торговельних та біржових 

структур. 

ПРН 9. Знати вимоги до діяльності за спеціальністю, зумовлені необхідністю 

забезпечення сталого розвитку України, її зміцнення як демократичної, 

соціальної і правової держави. 

 

1.2. Міждисциплінарні зв’язки 

Попередні – Економічна теорія, Економіка торгівлі, Організація 

підприємницької діяльності, Організація торгівлі,  Мерчандайзинг, Біржова 

діяльність. 
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1.3. Обсяг навчальної дисципліни в кредитах ЄКТС 
Навчальна дисципліна викладається на 3 курсі у 1 семестр для денної та заочної форм 

навчання  

Кількість кредитів ECTЗ – 5,0, годин - 150 

Аудиторні заняття, годин: всього лекції лабораторні практичні 

денна 150 36  36 

заочна 150 8  10 

Самостійна робота, годин Денна - 78 Заочна - 132 

 

2. Зміст навчальної дисципліни 

2.1. Програма змістовних модулів 
Змістовий модуль 1 Науково-теоретичні основи комерційної діяльності 

№ 

теми 
Зміст теми 

Кількість годин 

денна заочна 

1.  Сутність, зміст, завдання та характеристика комерційної діяльності 2 2 

2.  Комерційна інформація та її захист 4 - 

3.  Комерційні зв’язки і договірні відносини посередників, умови 

продажу і транспортування 
4 

2 

4.  Форми і методи комерційних розрахунків 4 - 

5.  Організація закупівель і реалізації продукції та надання додаткових 

послуг  
2 

- 

6.  Фінансове і маркетингове забезпечення комерції та її ефективність 2 - 

 Разом  18 4 

 

 

Змістовий модуль 2: Торгівля як сфера комерційної діяльності 

№ 

теми 
Зміст теми 

Кількість годин 

денна заочна 

1.  Економічна ефективність комерційної діяльності підприємства 2 2 

2.  Організаційна структура оптового ринку товарів і послуг. Система 

зв’язків на оптовому ринку та їх правове регулювання 
2 - 

3.  Оптові закупівлі товарів посередницькими підприємствами 4 2 

4.  Система товаропостачання роздрібної 

торговельної мережі 
4 - 

5.  Формування асортименту товарів та послуг у роздрібній 

торговельній мережі 
2 2 

6.  Організація роздрібного продажу товарів 2 - 

7.  Ефективність і ризик комерційної діяльності 2 - 

 Разом 18 4 

 Разом з дисципліни 36 8 

 

2.2. Перелік лабораторних робіт 

№ 

з/п 
Назва лабораторної роботи 

Кількість годин 

денна заочна 
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2.3. Перелік практичних робіт 

№ 

з/п 
Назва практичної роботи 

Кількість годин 

денна заочна 

1 Ринок і комерційна діяльність 2 2 

2 Кон’юнктурні дослідження товарних ринків 2 2 

3 Формування попиту споживачів на продукцію і послуги 4  

4 Комерційні зв’язки і договірні відносини посередників, умови 

продажу і  транспортування 

4  

5 Формування асортименту товарів в оптовій торгівлі.  2  

6 Управління товарними  запасами. Моделі оптимізації товарних 

запасів. 

4 2 

7 Організація закупівель і реалізації продукції та надання додаткових 

послуг 

2  

8 Матеріально-технічна база комерційної діяльності посередницьких 

підприємств 

4  

2 

9 Планування витрат комерційної діяльності 4  

10 Економічна ефективність комерційної діяльності підприємства 2 2 

11 Оцінювання комерційного  ризику і шляхи його пом'якшення   

 Всього 36 10 

 

 Перелік завдань до самостійної роботи 

№ 

п/п 
Назва теми 

Кількість годин 

денна заочна 

1 Передумови та тенденції  розвитку комерційної 

діяльності  в Україні 

8 
13 

2 Суть, зміст і завдання  інфраструктури оптового ринку.  

Склад інфраструктури та основні  форми складових 

елементів 

8 

15 

3 Суть і функції договорів. Види господарських договорів. 

Контракти. Угоди. Класифікація договорів 

8 
13 

4 Сутність і переваги організації закупівель товарів на 

основі прямих зв'язків. Умови застосування прямих 

зв'язків 

8 13 

5 Чинники і умови розвитку  комерційної діяльності в 

сфері  роздрібної торгівлі 

8 13 

6 Особливості  формування асортименту товарів  у різних 

типах магазинів 

8 13 

7 Чинники, що впливають на ефективність роздрібного 

продажу товарів 

8 13 

8 Впровадження інноваційних технологій в процес 

обслуговування покупців в магазині 

8 13 

9 Впровадження інноваційних технологій в процес 

обслуговування покупців в магазині 

8 13 

10 Оптові закупівлі товарів на аукціонах і комерційних 

торгах (тендерах) 

6 13 

 Всього 78 132 
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3. Критерії оцінювання результатів навчання 

  

Види контролю: поточний, підсумковий – _ екзамен ____________ 
             
 

Нарахування балів за виконання змістового модуля 

Вид роботи, що підлягає        

контролю 

Оцінні 

бали 

Форма навчання 

денна заочна 

min 

д/з 
max 

д/з 

Кільк. 

робіт, 

одини

ць 

Сумарні 

бали 

Кільк. 

робіт, 

одини

ць  

Сумарні 

бали 

Min max Min max 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

1 семестр (номер семестру) 

Змістовий модуль 1. Науково-теоретичні основи комерційної діяльності 

Робота на практичних заняттях 1 2 4 4 8    

Опрацювання питань, не 

винесених на лекції 
4  6 4 16 24    

Підготовка до практичних 

занять 
2 4 4 8 16    

Виконання  індивідуальних 

завдань  
2 4 1 2 4    

Проміжна сума    30 52    

Модульний контроль (тестовий)  10  20  30 48    

Оцінка за змістовий модуль 1 – – - 60 100    

Змістовий модуль 2. Торгівля як сфера комерційної діяльності 

Робота на практичних заняттях 1  2  4 5 10    

Опрацювання тем, не винесених 

на лекції 
4 6 4 16 24    

Підготовка до практичних 

занять 
2  4  4 8 16    

Виконання  індивідуальних 

завдань  
2 4 1 2 4    

Проміжна сума   - 31 54    

Модульний контроль (тестовий)  10 20 - 29 46    

Оцінка за змістовий модуль 2 – – – 60 100    

 

 

4. Інформаційні ресурси 
Базові (основні): 

 

1. Комерційна діяльність: підручник / за ред. П. Ю. Балабана. Харків :  Світ книг, 2018. 452 

с.  

2. Комерційна діяльність: навч. посібник / Я.М. Антонюк ; І. М.  Шиндировський. Львів : 

Магнолія-2006 , 2017. 332 с. 

3. Товарознавство та комерційна діяльність: Підручник / В. Л. Дикань, А. О. Каграманян, 

Н. Є. Каличева та ін.; за ред. В. Л. Диканя. Харків: УкрДУЗТ, 2018.  362 с. 

4. Балджи М. Д. Економіка та організація торгівлі: навч. посіб. / М. Д. Балджи, І. А. 

Допіра, В. О. Однолько. Київ : Кондор, 2017. 368 с 

5. Крикавський Є., Похильченко О., Фертч М. Логістика та управління ланцюгами поставок: навч. 
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посібник. Львів: Видавництво Львівської політехніки, 2017. 844 с 
6. Курило М. П., Завальний В. М., Завальний М. В. Комерційне право: підручник. К.: 

Університетська книга, 2014. 237 с. 

7. Филевич Л. Г Комерційна діяльність: навч. посіб. для студентів ВНЗ. Харків: ХДУХТ, 

2014. 225 с. 

 
Додаткова 

1. Шалева О. І. Електронна комерція: посібник. К.: Центр навчальної літератури, 

2017. 216 с. 

2. Апопій В.В., Міщук І.П., Ребицький В.М., Рудницький С.І., Хом`як Ю.М. 

Організація торгівлі: Підручник. 2-ге видання., перероб. та доп. Київ. Центр учбової 

літератури. 2018. С. 632. 

3. Балджи М.Д., Допіра І.А., Однолько В.О. Економіка та організація торгівлі: 

Навчальний посібник. Київ. Кондор. 2017. С. 368. 

4.  Азарян О. Організація і технологія торгівлі: [навч. посібник] / О. Азарян, 

Е.Локтєв, В. Оліфіров. – Донецьк: Дмитренко, 2017.  528 с. 

5. Торговельне підприємництво: навчально-методичний посібник / Н. Л. 

Савицька, І. Ю. Мелушова, А. В. Красноусов, К. С. Олініченко. – Х.: Видавництво 

Іванченка І. С., 2017.  214 с 

6. Яскал О.О. Економіка й організація торгівлі: практикум / О. О. Яскал, І. В. 

Яскал. І. А. Лопащук ; Чернівец. нац. ун-т ім. Юрія Федьковича. -Чернівці : ЧНУ : Рута, 

2019. 131 с. 

 

Електроні ресурси 
1. Національна бібліотека України ім.. В.І. Вернадського    URL: http://www.nbuv.gov.ua/ 

2.  Національна парламентська бібліотека України URL:   http://www.nplu.kiev.ua/  

3. Одеська національна наукова бібліотека ім. М. Горького  URL:    

http://www.odnb.odeззa.ua/  

4.  Електронна бібліотека ОНПУ URL:      http://library.opu.ua  

5. Офіційний сайт НБУ України URL:   : www. bank.gov.ua 

6. Господарський кодекс України URL: http://zakon.rada.gov.ua/laws/show/436-15 

7. Закон України "Про державну реєстрацію юридичних осіб та фізичних осіб – 

підприємців" № 755-4 від 15.05.03 URL:   www.portal.rada.gov.ua. 

8. Закон України "Про захист прав споживачів" від 01.12.2005 р. № 3161-ІУ // Відомості 

Верховної Ради України URL: www.portal.rada.gov.ua. 

9. Закон України "Про ліцензування певних видів господарської діяльності" (зі змінами та 

доповненнями) № 1775-3 від 01.06.2000 URL: www.portal.rada.gov.ua. 

10. Закон України "Про патентування деяких видів підприємницької діяльності" (зі змінами 

та доповненнями) № 98/96-ВР від 23.03.96 URL:    www.portal.rada.gov.ua. 

11. Цивільний кодекс України URL: http://code.leschishin.org/cc. 
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http://library.opu.ua/
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http://www.portal.rada.gov.ua/
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