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1. Пояснювальна записка 

1.1. Мета та завдання навчальної дисципліни  

 

Метою викладання навчальної дисципліни є формування у студентів 

сучасного наукового світогляду і системи глибоких спеціальних знань про 

організацію і технологію торгових процесів і їх вплив на ефективність 

комерційної діяльності суб’єктів ринкових відносин, вироблення вмінь і навичок 

їх використання у практичній діяльності підприємств. 

В результаті вивчення курсу «Організація торгівлі» студенти повинні 

знати: 

- науково - теоретичні положення з основ організації торгівлі у ринкових умовах 

господарювання; 

- суть та зміст організаційних форм торгівлі та їх значення в процесі 

торговельного обслуговування населення; 

- про необхідність торгівлі для ефективного розвитку економіки країни;  

- організаційно-економічні проблеми функціонування оптової і роздрібної 

торгівлі; 

- етапи товароруху, проблеми які виникають в ланцюгах постачань й зокрема в 

продовольчому ланцюгу;  

- стан та шляхи розвитку складського господарства торгівлі;  

- раціональні методи товаропостачання, оптимальні його параметри, тощо;  

вміти:  

- організовувати оптимальні методи продажу товарів в сфері оптової та роздрібної 

торгівлі;  
- оптимізувати розміщення торговельного підприємства;  
- розробляти пропозиції щодо організації нових прогресивних форм торгівлі та 

удосконалення господарського механізму галузі;  
- оптимізувати торгово-технологічні рішення у просуванні товарів на ринок;  
- організовувати ефективні торгово-технологічні операції в магазині та на складі;  

- здійснювати заходи щодо підвищення якості торговельного обслуговування 

споживачів. 
1.2. Компетентності, які може отримати здобувач вищої освіти 

У результаті вивчення навчальної дисципліни «Організація та управління 

системою фінансово-економічної безпеки» здобувач вищої освіти отримує 

наступні програмні компетентності та програмні результати навчання, які 

визначені в Стандарті вищої освіти зі спеціальності /073 Менеджмент/ 

(https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-

osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/073-menedzhment-bakalavr.pdf) та освітньо-

професійній програмі «Назва ОП» (наводиться гіперпосилання або посилання на 

затверджену ОП на сайті Навчального центру організації освітнього процесу) 

підготовки бакалаврів/магістрів. 

Загальні компетентності: 

 

https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/2019/05/06/071-oblik-i-opodatkuvannya-bakalavr.pdf
https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/073-menedzhment-bakalavr.pdf
https://mon.gov.ua/storage/app/media/vishcha-osvita/zatverdzeni%20standarty/12/21/073-menedzhment-bakalavr.pdf
http://nv.onaft.edu.ua/opp/071b-oia2016.pdf
http://nv.onaft.edu.ua/opp/071b-oia2016.pdf
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ЗК 1. Здатність до адаптації та дії в новій ситуації. 

ЗК 2. Вміння виявляти, ставити та вирішувати проблеми. 

ЗК 3. Здатність мотивувати людей та рухатися до спільної мети. 

ЗК 4. Здатність спілкуватися з представниками інших професійних груп різного 

рівня (з експертами з інших галузей знань/видів економічної діяльності). 

ЗК 5. Визначеність і наполегливість щодо поставлених завдань і взятих обов’язків 

ЗК 6. Здатність оцінювати та забезпечувати якість виконуваних робіт. 

 

 

 

Спеціальні (фахові, предметні) компетентності: 

СК 1. Здатність розробляти та реалізовувати стратегію розвитку 

підприємницьких, торговельних та/або біржових структур. 

СК 2. Здатність проводити оцінювання продукції, товарів і послуг в 

підприємницькій, торговельній та/або біржовій діяльності 

СК 3. Здатність до ефективного управління діяльністю суб’єктів господарювання 

в сфері підприємництва, торгівлі та/або біржової діяльності. 

СК 5. Здатність до ініціювання та реалізації інноваційних проектів в 

підприємницькій, торговельній та/або біржовій діяльності 

 

Програмні результати навчання: 

ПРН1. Вміти адаптуватися та проявляти ініціативу і самостійність в ситуаціях, які 

виникають в професійній діяльності. 

ПРН 2. Визначати, аналізувати проблеми підприємництва, торгівлі і біржової 

діяльності та розробляти заходи щодо їх вирішення. 

ПРН 5. Вміти професійно, в повному обсязі й з творчою самореалізацією 

виконувати поставлені завдання у сфері підприємництва, торгівлі та/або біржової 

діяльності. 

ПРН 6. Вміти розробляти та впроваджувати заходи для забезпечення якості 

виконуваних робіт і визначати їх ефективність. 

ПРН 10. Вміти  вирішувати  проблемні  питання,  що  виникають  в  діяльності 

підприємницьких, торговельних та/або біржових структур за умов невизначеності 

та ризиків. 

ПРН 11. Впроваджувати інноваційні проекти з метою створення умов для 

ефективного функціонування та розвитку підприємницьких, торговельних та/або 

біржових структур. 

1.3. Міждисциплінарні зв’язки 

Попередні –  Політична економія, Мікроекономіка, Філософія, Соціологія, 

Менеджмент, Маркетинг, Економіка підприємства та ін. 
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1.4. Обсяг навчальної дисципліни в кредитах ЄКТС 
Навчальна дисципліна викладається на 5 курсі у 2 семестрі для денної та заочної форм 

навчання  

Кількість кредитів ECTS – 3  годин - 90 

Аудиторні заняття, годин: всього лекції лабораторні практичні 

денна 44 20  24 

заочна 10 4  6 

Самостійна робота, годин Денна - 65 Заочна - 80 

 
2. Зміст навчальної дисципліни 

2.1. Програма змістовних модулів 
Змістовий модуль 1. Організація основних форм торгівлі 

№ 

теми 
Зміст теми 

Кількість 

годин 

денна заочна 

1.  Організація торгівлі як галузь знань 2 2 

2.  Теоретичні засади організації торгівлі 2  

3  Організація оптової            торгівлі 2  

4 Організація торгово-технологічного процесу на 
підприємствах оптової торгівлі 2  

5 Поняття, склад і структура суб'єктів системи   роздрібної 
торгівлі 2  

 Разом 10 2 

Змістовний модуль 2. Організація супровідних технологічних  процесів в 

торгівлі  

№ 

теми 
Зміст теми 

Кількість 

годин 

денн

а 

заочн

а 

1.  Транспортне, тарне та технічне забезпечення 

технологічних процесів у торгівлі 
2  

2.  Організація торгово – технологічного процесу на складах 2 2 

3.  Функціонування товарних бірж 2  

4 Електронна торгівля  2  

5. Організація торгівлі на ринках  2  

    

 Разом 10 2 

 Разом з дисципліни  20 4 
 

2.2. Перелік лабораторних робіт 

№ 

з/п 
Назва лабораторної роботи 

Кількість годин 

денна заочна 

1    

2    

…    
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2.3. Перелік практичних робіт 

№ 

з/п 
Назва практичної роботи 

Кількість 

годин 

денн

а 

заочн

а 

1 Організація торгівлі як галузь знань 2  

2 Теоретичні засади організації торгівлі 2 2 

3 Організація оптової            торгівлі 2  

4 Організація торгово-технологічного процесу на 
підприємствах 
оптової торгівлі 

2 2 

5 Поняття, склад і структура суб'єктів системи   роздрібної 
торгівлі 

2  

6 Транспортне, тарне та технічне забезпечення 

технологічних процесів у торгівлі 

2  

7 Організація торгово – технологічного процесу на складах 2 2 

8 Функціонування товарних бірж 2  

9 Електронна торгівля  2  

10 Організація торгівлі на ринках 2  

11 

12 

Особливі форми продажу товарів 

Система торговельних послуг  

2 

2 

 

  

Всього 

 

24 
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2.4. Перелік завдань до самостійної роботи 

№ 

п/п 
Назва теми 

Кількість 

годин 

денна заочна 

1.  Організація торгівлі як галузь знань 4 8 

2.  Теоретичні засади організації торгівлі 6 8 

3 Організація оптової            торгівлі 4 8 

4 Організація торгово-технологічного процесу на 
підприємствах оптової торгівлі 

4 8 

5 Поняття, склад і структура суб'єктів системи   роздрібної 
торгівлі 

4 8 

6 Транспортне, тарне та технічне забезпечення 

технологічних процесів у торгівлі 

4 8 

7 Організація торгово – технологічного процесу на складах 4 8 

8 Функціонування товарних бірж 4 8 

9 Електронна торгівля  4 8 

10 Організація торгівлі на ринках 4 4 

11 Особливі форми продажу товарів  4 4 

 Всього 46 80 

3. Критерії оцінювання результатів навчання 



8 
 

  

Види контролю: поточний, підсумковий – _екзамен___________ 
            диф. залік/екзамен 

 

 

 

Нарахування балів за виконання змістового модуля 

Вид роботи, що підлягає        

контролю 

Оцінні 

бали 

Форма навчання 

денна заочна 

min 

д/з 

max 

д/з 

Кільк. 

робіт, 

одини

ць 

Сумарні 

бали 

Кільк. 

робіт, 

одини

ць  

Сумарні 

бали 

Min max Min max 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

1 семестр (номер семестру) 

Змістовий модуль 1. Організація основних форм торгівлі 

Робота на лекціях 1 2 5 5 10 2 2 4 

Робота на практичних заняттях 4 8 5 20 40 2 8 16 

Опрацювання тем, не винесених 

на лекції 
6 10    3 18 30 

Підготовка до практичних 

занять 
        

Виконання  індивідуальних 

завдань  
15 20 1 15 20 1 15 20 

Проміжна сума    40 70  43 70 

Модульний контроль (тестовий)     20 30  17 30 

Оцінка за змістовий модуль 1 – – - 60 100 - 60 100 

 

Змістовний модуль 2. Організація супровідних технологічних  процесів в 

торгівлі  
 

Робота на лекціях 1 2 5 5 10 1 1 2 

Робота на практичних заняттях 4 8 5 20 40 1 4 8 

Опрацювання тем, не винесених 

на лекції 
6 10    5 30 40 

Підготовка до практичних 

занять 
        

Виконання  індивідуальних 

завдань  
15 20 1 15 20 1 10 20 

Проміжна сума    40 70  45 70 

Модульний контроль (тестовий)     20 30  15 30 

Оцінка за змістовий модуль 2 – – – 60 100  60 100 
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4. Інформаційні ресурси 

 
1. Апопій В.В., Міщук І.П., Ребицький В.М., Рудницький С.І., Хом`як 

Ю.М. Організація торгівлі: Підручник. 2-ге видання., перероб. та доп. Київ. 
Центр учбової літератури. 2018. С. 632. 

2. Балабан П. Ю. Організація торгівлі: навч. посіб. Полтава : ПУЕТ, 

2014. 214 с. 
3.  Балджи М.Д., Допіра І.А., Однолько В.О. Економіка та організація 

торгівлі: Навчальний посібник. Київ. Кондор. 2017. С. 368.  
4. Голошубова Н.О. Організація торгівлі: підручник. – 2-ге вид., перероб. 

та доп. Київ. Київ. нац. торг.-економ. Ун-т. 2012. С. 680.  
5. Саркісян Л.Г., Казакова О.Б. Технологія торговельних процесів: 

Навчальний посібник. Київ. Центр учбової літератури. 2007. С. 296 
6.  Юрко І.В. Організація торгівлі. Довідник працівника продовольчого 

магазину. Навч. посіб. Харків. 2015. С. 304.  
 

4.1.Електроні ресурси 

1. Національна бібліотека України ім.. В.І. Вернадського    

http://www.nbuv.gov.ua/ 

2. Національна парламентська бібліотека України   http://www.nplu.kiev.ua/ 

3. Одеська національна наукова бібліотека ім. М. Горького   

http://www.odnb.odessa.ua/ 

4.Державний комітет статистики України / [Електронний ресурс.] – Режим 

доступу: http://www.ukrstat.gov.ua/  

5. Електронна бібліотека ОНПУ   http://library.opu.ua 

6.Світова організація торгівлі. – режим доступу: 

mfa.gov.ua/ua/about...organizations/wto 

7.  Загальна інформація про світові організацію торгівлі. – режим доступу: 

www.zoda.gov.ua Протокол про вступ України до Світової організації торгівлі. 

Женева, 5 лютого 2008 року . – режим доступу: 

http://zakon5.rada.gov.ua/laws/show/981_049 
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